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                                         投资者关系活动记录表

证券代码：300248                                  证券简称：新开普

郑州新开普电子股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                      编号：2014-001
	投资者关系活动类别
	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	上海申银万国证券研究所有限公司 制造业研究部 计算机行业 首席分析师 龚浩

中国中投证券 研究所 研究员 崔莹

西部证券股份有限公司 研发中心 研究员 郑峰

恒泰证券股份有限公司 证券投资部 投资经理 朱德新

平安证券有限责任公司 研究员 符健

	时间
	2014年2月12日 10：00-12：00

	地点
	郑州新开普电子股份有限公司 董事会秘书办公室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书 华梦阳

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、公司2013年整体财务情况

公司在2013年10月26日披露的2013年第三季度报告中对2013年全年净利润情况进行了预告，公司预计2013年度实现的归属于上市公司股东的净利润较2012年同期下降60%至40%，盈利1685.34万元至2528.01万元，主要因素为2013年度，公司提升员工的薪酬水平，引进高端营销、技术人才，加大研发、市场投入力度，造成公司费用大幅增加。另外，国内三大电信运营商对一卡通系统建设的投资力度减小，用户的智能一卡通系统建设和升级计划有所滞后。

2013年12月24日至2013年12月25日，公司收到了所属期为2012年11月至2013年10月的软件产品增值税退税合计953.51万元，根据企业会计准则相关规定，以上退税所得将计入公司2013年度营业外收入，对公司2013年度损益产生积极影响，所以公司于2014年1月22日披露了《2013年度业绩预告修正公告》，最新预计2013年度公司净利润较2012年下降50%-30%。

2、公司在移动支付业务领域的业务情况。

智能一卡通行业在校园一卡通、城市公交和企业门禁考勤等领域发展较快，随着物联网、移动互联网产业的发展，RFID、NFC、智能卡技术应用越来越广泛，以及电信运营商和中国银联手机近场支付业务的纷纷推出，以手机为载体的智能一卡通系统需求和建设将成为行业的热点。近一年来，基于NFC应用技术的移动支付产业快速发展，新开普目前已经具备对移动支付业务TSM平台、业务运营系统、用户终端、业务受理环境四个关键环节提供解决方案的能力。新开普具备10余年的自主研发技术优势，拥有丰富多样的平台产品和应用系统，拥有广泛的校企、城市等客户资源，系统化的一卡通终端机具，能为客户提供差异化、定制化且贴近客户的服务体系。随着移动支付快速的发展，公司能给用户提供更快捷、安全、高效的解决方案，另外，金融支付安全效率也是公司持续深入探索的方向。目前，公司负责研发建设的多个基于NFC移动支付的一卡通试点项目正在实施当中。总之，公司在移动支付产业链上可以扮演多种角色，能够为市场、为客户带去的东西很丰富，所以我们认为，NFC移动支付将是公司未来重点发展的业务之一。

3、公司金融IC卡应用的推广情况。

2011年3月，中国人民银行发布《中国人民银行关于推进金融IC卡应用工作的意见》，决定在全国范围内正式启动银行卡芯片迁移工作，“十二五”期间将全面推进金融IC卡应用，以促进中国银行卡产业升级和可持续发展。目前，人民银行正在筹备，在全国不同地域选择30-40个城市开展金融IC卡工作扩大试点，配合其城市信息化进程，结合其地域经济、文化特征，给予更优惠扶持政策，大力推进试点城市金融IC卡在公共事业缴费、小额消费、公共交通、个人身份识别、金融服务、医疗社保等众多领域的更广泛应用、将与市民密切相关的等功能尽可能通过城市一卡通有效串联，与城市信息化更深度融合，切实实现便民、利民、惠民。未来，以金融IC卡为载体的城市一卡通、智慧城市领域发展前景广阔。目前，公司与银联、银行积极沟通合作，签订了河北农业大学等多个基于金融IC卡行业应用的校园一卡通应用系统项目，以及湖南张家界、衡阳、永州，广东茂名，吉林四平等多个基于金融IC卡行业应用的城市一卡通系统，公司建设实施了国内首个采用“闪付”标准金融IC卡的广东清远市民卡、韶关市民卡项目。公司将抓住金融IC卡大规模推广的机遇，大力拓展基于金融IC卡多行业应用的城市一卡通领域业务，并持续的积极与各地政府、银联及运营商寻找更多合作机遇，成为城市一卡通整体解决方案供应商。金融IC卡应用与城市一卡通的结合，使得公司在这一领域的优势增强，可把握的机遇也较多。

4、公司一卡通系统在校园领域的发展情况以及未来的拓展思路。
校园领域作为智能一卡通行业的典型市场，客户的需求差异性很大，这使得客户对于供应商的定制化设计及整体解决方案提供能力要求较高。随着校园信息化建设的不断发展和数字化校园的建设加速，校园领域对智能一卡通产品的需求不断增长，目前很多中小型一卡通厂商无论在研发实力还是在资金实力方面，都还不能满足不同客户个性化的定制需求，更不能做到规模化定制。新开普凭借多年来在智能一卡通行业积累的经验，以及对客户需求的深刻理解，独特的采用了“规模化个性定制”的经营模式，由公司强大的定制能力满足众多客户复杂多样的个性化需求，实现“多品种、小批量”的范围经济；同时公司又将成功开发的具有明显优势的个性化产品向其他客户进行推广和批量开发、生产，从而获得成本优势,实现了范围经济中的规模经济。

在校园领域，对于公司而言，公司能做的工作还有很多，比如“数字化校园”业务。校园一卡通系统的生命周期约为5-8年，早期的M1卡系统面临升级换代，采用更加安全、高效的CPU卡系统。随着校园信息化建设以及移动互联网技术发展，数字化校园正在朝着智慧化校园方向发展。校园一卡通平台正在与互联网、电信网、NFC近场通讯技术等结合，数字化、智能化将是其发展的重要特征。公司推出的“掌上校园”平台正是基于此而研发设计的，再比如“家校通”、“平安校车”等新的应用技术，公司在校园领域的发展思路就是在目前校园一卡通系统还未出现大规模更新换代的形势下，不断融合新技术、新方向，深入挖掘客户需求，扩展既有应用，实现公司校园领域业务的不断深化和持续增长，同时力争改变业务模式，将业务对象从原本的校园法人客户逐步转变为针对在校学生、教职员工的个体客户，这样公司就可以进一步拓宽业务渠道，挖掘客户需求，增加个体客户的黏度，为进一步拓展其他相关业务打下基础。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2014年2月12日


第 4页 共 4 页

[image: image1.jpg]